
Verkaufen können / B1: Lemonade Stand Challenge  

Lemonade Stand Challenge B1
Ich kann verkaufen.
Core Entrepreneurial Education 

Verkaufen können 



2Zusammenhang

mit der Storytelling Challenge B1
Teil 1 und Teil 2

für die Lemonade Stand Challenge B1

Begeistere für Deine Ideen



3Beispiel: Elevator Pitch und Überzeugungspräsentation

Bild: http://www.thinkstockphotos.de/image/stock-illustration-businessman-hand-holding-stopwatch-with/506503254/popup?sq=506503254/f=CPIHVX/s=Default

www.youtube.com  
z. B. creative pitch virgin hotels
(https://www.youtube.com/wat
ch?v=EQIvwVQwLKI)



4Inhalt: Bewertung der Elevator Pitch 
(Storytelling 2, Schüler/innenmaterial, Arbeitsblatt 4)

• Unternehmen, Produkt, Service, Name, Logo und 
Slogan

• Produktbeschreibung
• USP
• Marketing-Strategie: 4 Ps

(Product, Price, Place, Promotion)
• Zielgruppe
• Marktpotenzial
• Zusätzliche Informationen
• Präsentationstechnik und Materialien
• Zeitmanagement



5Aufbau: The Storytelling Mountain 
(Storytelling 1, Arbeitsblatt 3)

Mitte
Aktion? Problem? 

Highlight? 

Lösung
Dinge anpacken

Beginn
Wer? Was? Wo? Wann?
Emotionales Highlight 

(spannendes Video, humorvolle 
Geschichte, … -> Aufmerksamkeit)

Anstieg
Events, Schlüssel, Reiz

Ende
… und zum Abschluss …
Emotionales Highlight 
(Kontrast zum Beginn)

Geschichten:
Anregung für 

Denkprozess, Abgleich 
mit dem eigenen 

Leben, beschriebener 
und gelöster Konflikt = 

spannend



6Präsentationstechnik und Materialien

Multisensorik: 
hören, sehen 

(pencil selling), 
tasten, riechen, 

schmecken

Zahlen und 
Daten: 

Bedeutung,  
emotionale 

Wirkung, 
spürbar

Fotos:
Schnelle 

Verarbeitung, 
Gesicht zu-

wenden


